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ABSTRAK 

 

HNR Sport merupakan toko peralatan olahraga yang berada di Yogyakarta. Toko ini 

memiliki ratusan reseller yang membantu penjualan dengan cara konsinyasi atau titip jual. 

Toko ini juga mempunyai banyak reseller yang melakukan pemesanan untuk barang yang 

kosong. HNR Sport sudah menggunakan program bantu penjualan, namun tidak mencakup 

sistem konsinyasi dan pengadaan barang. 

Penelitian dilakukan dengan cara menganalisis kebutuhan sistem konsinyasi dan 

pengadaan barang dengan prinsip-prinsip analisis dan desain sistem informasi. Peneliti juga 

melakukan rekayasa proses bisnis di HNR Sport. 

Hasil dari penelitian ini berupa desain atau perancangan detail mengenai sistem 

konsinyasi dan pengadaan barang. Perancangan dilengkapi dengan desain pengkodean 

barang. Peneliti juga melakukan desain entry atau masukan dari sistem yang efektif. 

 

Keyword : Analisis desain sistem informasi, sistem konsinyasi dan pengadaan barang 
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BAB 1 

PENDAHULUAN 

 

1.1. Latar Belakang 

HNR Sport merupakan toko peralatan olahraga yang berada di Yogyakarta. 

Toko ini merupakan distributor peralatan olahraga seperti baju training, sepatu lari, 

bola futsal dan lainnya. Toko ini memiliki ratusan reseller yang membantu dalam 

penjualan. Sistem reseller ada dua yaitu langsung bayar lunas (cash) dan titip jual 

(konsinyasi). Sebagai distributor, HNR Sport juga harus mempunyai supplier utama 

yang mendukung pengadaan barang. Selama ini HNR Sport menggunakan cara 

manual untuk pencatatan pesan beli dan untuk pemesanan barang ke supplier. 

Toko ini mempunyai ratusan reseller, tentu tidak mudah dalam menangani 

pendataan barang terlebih reseller yang bersistem konsinyasi atau titip jual. Kendala 

kesalahan pencatatan barang, jatuh tempo dan piutang dagang merupakan hal-hal 

yang harus diperbaiki oleh toko ini. HNR Sport memiliki banyak supplier yang 

menyuplai pengadaan barang. HNR juga mempunyai banyak pembeli yang 

melakukan pemesanan untuk barang-barang yang kosong, namun demikian 

pencatatan pemesanan pembelian secara manual menyebabkan banyak kesalahan, 

seperti salah nama barang ataupun salah nama pembeli sehingga perlu diadakan 

rancangan-rancangan sistem yang dapat memperbaiki keadaan di toko ini. 

Penelitian ini akan membantu pemilik dan karyawan HNR Sport yang kesulitan 

dalam penanganan konsinyasi, penelitian ini juga akan membantu menganalisis dan 

membangun sebuah sistem yang memudahkan pemilik dan karyawan dalam 

mengelola sistem konsinyasi. Selain itu penelitian ini juga membangun sistem 

pengadaan barang yang dapat membantu pemilik dan karyawan agar pencatatan 

lebih cepat dan tepat.
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1.2. Rumusan Masalah 

Rumusan masalah adalah sebagai berikut : 

a. Melakukan analisis dan rancangan sistem untuk mengelola penjualan dengan 

sistem konsinyasi 

b. Melakukan analisis dan rancangan sistem yang membantu pemilik toko untuk 

mengelola pengadaan barang 

 

1.3. Batasan Masalah 

Batasan masalah yang digunakan sebagai berikut : 

a. Lokasi studi kasus untuk penelitian ini adalah di Toko HNR Sport, Jl.Wahid 

Hasyim no 99 Nologaten, Condongcatur, Sleman, Yogyakarta 

b. Data penjualan berasal dari Toko HNR Sport Yogyakarta 

 

1.4. Spesifikasi Sistem 

Rancangan ini dibuat dengan spesifikasi sebagai berikut : 

Pengguna sistem adalah pemilik toko dan karyawan toko 

 

1.5. Tujuan dan Manfaat Penelitian 

1. Menganalisis dan merancang sebuah sistem yang dapat membantu sistem 

penjualan konsinyasi dan pengadaan barang 

2. Membantu pemilik toko dan karyawan dalam penjualan konsinyasi dan 

pengadaan barang 

 

1.6. Metodologi Penelitian 

Untuk menganalisis dan merancang sistem yang tepat dan berguna sesuai dengan 

dibutuhkan peneliti melakukan beberapa hal yaitu : 

a. Wawancara 
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Penulis melakukan wawancara kepada pemilik dan karyawan yang bekerja di 

HNR Sport untuk mengetahui hal-hal yang dibutuhkan dalam sistem yang akan 

dibuat sehingga sistem yang dirancang dapat tepat guna dan membantu pemilik 

dan karyawan dalam menjalankan pekerjaannya. 

b. Data di analisis untuk selanjutnya digunakan pada perancangan 

 

1.7. Sistematika Penulisan 

Sistematika penulisan adalah sebagai berikut : 

1. BAB 1 : HNR Sport adalah distributor peralatan olahraga yang memiliki banyak 

reseller yang bersistem konsinyasi. Toko ini melakukan pengadaan barang dengan 

sistem online. Penelitian ini bertujuan untuk membantu pemilik dan karyawan toko 

dalam menjalankan kegiatan mereka. 

2. BAB 2 : Mengutip teori-teori yang mendukung analisis dan rancangan sistem. 

3. BAB 3 : Menganalisis kondisi yang terjadi di HNR saat ini dan masalah yang 

terjadi menggunakan workflow sesuai dengan kondisi saat penelitian dilakukan. 

4. BAB 4 : Menganalisis dan merancang sistem yang dapat membantu pemilik toko 

dan karyawan toko dalam menjalankan kegiatan mereka. 

5. BAB 5 : Kesimpulan dari penelitian ini adalah analisis dan rancangan mampu 

membantu pemilik dan karyawan HNR. 
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BAB 5 

PENUTUP 

 

5.1.Kesimpulan 

Berdasarkan hasil analisis dan perancangan ini, dapat disimpulkan yaitu : 

a. Rancangan ini mampu untuk membantu pemilik toko dalam melakukan 

pengelolaan penjualan dengan sistem konsinyasi 

b. Rancangan ini mampu membantu pemilik toko untuk mengelola pengadaan 

barang. 

 

5.2.Saran 

Berdasarkan hasil kesimpulan, penulis mempunyai saran yaitu : 

a. Penerapan rancangan ini diharapkan dapat diterapkan menjadi sebuah sistem 

yang dapat membantu pengelolaan penjualan dengan sistem konsinyasi. 

b. Penerapan rancangan ini diharapkan dapat diterapkan menjadi sebuah sistem 

yang dapat membantu pengelolaan pengadaan barang. 

c. Sistem diharapkan dapat menangani beberapa kasus sesuai dengan kejadian 

nyata yang dialami. seperti konsinyasi banyak barang sekaligus dengan beda 

jatuh tempo, pembayaran berupa titipan 
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